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 GESTION – COMMERCE – MARKETING - LOGISTIQUE 

LICENCE PROFESSIONNELLE DISTRISUP  
 

MANAGEMENT DE RAYON 

 

IUT D’AIX-MARSEILLE sites d’AIX et de MARSEILLE 

Le devis est établi par la Formation Continue. La contractualisation sera formalisée par un contrat ou une convention 

DURÉE : 

450 heures d’enseignement 

+ 150 heures de projet tuteuré 

DATES :  

Septembre 2018 à Septembre 2019 

HORAIRES :  

8h30-12h00 et 13h30-17h00 

LIEU :   

IUT d’Aix-Marseille  

Département TC, site d’Aix-en-Provence 

Département TC, site de Marseille 

COÛT/TARIF : 

6 498,00 € Net de taxe 

Établissement non soumis à la TVA. 

ORGANISATION : 

La Licence professionnelle est organisée en 

approche par compétences. 

Rythme : En Alternance, le rythme est de 3 

semaines en entreprise et 3 semaines à l’IUT. 

SUIVI ET ÉVALUATION :  

Contrôle continu et test final. 

SANCTION DE LA FORMATION 

À l’issue de cette formation, le candidat a validé 180 

crédits européens (ECTS), dont 60 pour ce diplôme.  

PRÉ-REQUIS ET MODALITÉS D’ENTRÉE 

EN FORMATION 
Recrutement sur dossier et entretien avec les 

entreprises partenaires de : 

 - titulaires de BTS ou DUT secondaires et tertiaires, 

 - titulaires d’un master scientifique souhaitant 

développer une double compétence. 

 

 

 

 

 

  

OBJECTIF 

La grande distribution génère en France un chiffre d’affaires de près 

de 200 milliards d’euros (635 000 salariés). L'objectif de cette 

Licence est de former les étudiants à l'un des métiers de la grande 

distribution, Manager de rayon, dont les responsabilités sont élargies 

à la gestion, le management d’équipe et l’animation commerciale. 

Dans cette fonction l’étudiant sera capable de former, de dynamiser 

et de promouvoir son équipe. Il sera également garant de résultats 

financiers en agissant comme un dirigeant d’entreprise. 

DISTRISUP est un réseau d'entreprises relevant de la grande 

distribution. 

Pour quelles compétences ?  

Cette licence professionnelle forme des diplômés compétents pour : 

 - Manager une équipe en grande distribution 

 - Piloter les relations avec les fournisseurs 

 - Gérer un rayon 

 - Analyser les forces pesant sur les acteurs de la grande distribution 

 PUBLIC 

La formation est accessible par alternance (Contrat d’apprentissage 

ou de professionnalisation), en VAE et en Formation continue. 

 

PROGRAMME 

 

Cf : https://iut.univ-amu.fr/diplomes/licence-professionnelle-

commerce-distribution-distrisup-management 

 

Moyens et Méthodes Pédagogiques : 

TD ; TP ; Cours ; utilisation du 

numérique et multimédia ; travail en 

groupe ; études de cas  
 

Responsable de la formation : 

Nathalie JAYNE-BONNET – Aix 

Lionel NICOD - Marseille 

Profil des intervenants :  

- Enseignants-chercheurs 

- Enseignants 

- Vacataires professionnels 
 

 

Renseignements et candidatures : 

iut.univ-amu.fr 

Téléphone :  04.42.93.90.86 (Aix) 

                        04.91.28.94.70 (Mrs) 

Taux de satisfaction : % 

Taux de réussite : 82 % 

Taux d’insertion de la promotion 

2013 : 100 % (mesuré à 24 mois) 

 

 

 

 

 

 

 

http://www.distrisup-formation.com/
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PROGRAMME 

 

 

 

Semestre 5  

UE1 : Management d’équipe 1  

•  Développer ses compétences relationnelles  

•  Anglais  

•  Gérer en animer des équipes 

 

UE2 : Relations fournisseurs  

•  Pratiquer les techniques commerciales  

•  Piloter les flux logistiques 

 

UE3 : Analyse des forces  

•  Appliquer le droit de la distribution  

•  Analyser le contexte de la distribution  

•  Comprendre le comportement du client en magasin 

 

UE4 : Outils de gestion  

•  Utiliser les méthodes comptables et financières  

•  Gérer avec les outils informatiques 

 

Semestre 6 

UE5 : Management d’équipe 2  

•  Prendre des décisions  

•  Respecter le droit social  

•  Jeu d’entreprise 1 (activité intégratrice) 

 

UE6 : Merchandising  

•  Optimiser le merchandising  

•  Jeu d’entreprise 2 (activité intégratrice) 

 

UE7 : Mener un projet professionnel  

•  Projet tuteuré 

 

UE8 Manifester les compétences de Commerce et 

de distribution  

• Alternance 

 


